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Cuidado com o que você pede!



https://youtu.be/n5p_Q28Fa28

https://youtu.be/n5p_Q28Fa28
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“Apresentar uma palestra de 
aproximadamente 20 minutos”

• Qual é a situação atual?
• Qual é o problema que se pretende resolver?
• Qual o resultado esperado após a entrega da solução?

Requisito para hoje:



Técnica: Declaração do Problema
O PROBLEMA DE:

Especificar requisitos como Outputs em vez de Outcomes

AFETA: O EFEITO É:

UMA SOLUÇÃO PARA ESTE PROBLEMA TRARIA OS SEGUINTES BENEFÍCIOS:



Técnica: Medidas de sucesso
Indicador Atual Alvo



Objetivo do projeto



Avaliando o resultado
Acesse o link e responda a pesquisa

→

Ganhe um vaucher com 80% de desconto:

Requisitos Análise de Negócios

Curso Online Curso Online

com base no Guia BABOK

https://forms.gle/ipXDZhbFUVvESf6s8

https://forms.gle/ipXDZhbFUVvESf6s8

